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Ciudad de México, 24 de octubre de 2022, Coca-Cola FEMSA, S.A.B. de C.V. (BMV: KOF UBL, NYSE: KOF) (“Coca-Cola FEMSA”,
“KOF” o la “Compafiia”), el embotellador publico mas grande de productos Coca-Cola en el mundo en términos de volumen de
ventas, anuncié hoy sus resultados consolidados para el tercer trimestre y los primeros nueve meses de 2022.

S RELEVANTES OPERATIVOS Y FINANCIEROS DEL TERCER TRIMESTRE

Los volumenes consolidados aumentaron 8.4% en comparacion con el tercer trimestre de 2021. Este incremento fue impulsado
por el crecimiento del volumen en todos nuestros territorios, incluyendo aumentos de un digito en México, Brasil, Colombia y
Uruguay, junto con aumentos de volumen de doble digito en Argentina y Centroamérica. Sobre una base comparable, nuestro
volumen aumenté 7.3%.

Los ingresos totales aumentaron 18.2%, mientras que los ingresos comparables aumentaron 19.3%, impulsados principalmente
por el crecimiento del volumen, las iniciativas de precio y los efectos favorables de precio mezcla. Estos factores fueron
parcialmente contrarrestados por una disminucién en los ingresos por cerveza relacionada con la transicién del portafolio de
cerveza en Brasil, junto con efectos de conversion desfavorables de algunas de nuestras monedas operativas a pesos mexicanos.
La utilidad de operacién aumenté 13.3%, mientras que la utilidad de operacién comparable aumentd 13.1%. Nuestras estrategias
de cobertura de materias primas y eficiencias en los gastos operativos fueron parcialmente contrarrestadas por (i) una base de
comparacion elevada que incluye el reconocimiento de un ingreso no recurrente de Ps. 620 millones durante el tercer trimestre
de 2021, debido a una decisidn favorable de las autoridades fiscales en Brasil; y (ii) mayores costos de PET y edulcorantes.

La utilidad neta mayoritaria aumentd 27.9%, impulsada principalmente por un aumento en nuestra utilidad de operacion, junto
con una disminucién en nuestro resultado integral de financiamiento, relacionado con una disminucidn en nuestro gasto por

intereses, neto.
La utilidad por accién® fue de Ps. 0.26 (utilidad por unidad fue de Ps. 2.08 y por ADS de Ps. 20.82).

RESUMEN FINANCIERO DE LOS RESULTADOS

Cambio contra el mismo periodo del afio anterior

372022 Acumulado 2022 3T 2022 Acumulado 2022 372022 Acumulado 2022 3T 2022 Acumulado 2022
Consolidado 18.2% 17.7% 16.4% 14.0% 13.3% 11.5% 27.9% 20.6%
Reportado  Meéxico y Centroamérica 17.5% 14.4% 11.6% 9.2% 18.6% 14.4%
Sudamérica 19.1% 22.7% 25.2% 23.4% 2.9% 4.8%
Consolidado 19.3% 17.4% 17.6% 13.9% 13.1% 9.3%
Comparable ? México y Centroamérica 17.6% 14.5% 11.7% 9.3% 18.6% 14.5%
Sudamérica 21.9% 21.9% 29.3% 22.8% 2.3% (2.2%)

“El momentum de nuestra empresa es evidente en nuestros sélidos resultados y el progreso que estamos logrando hacia nuestros objetivos
estratégicos. Una vez mas, nuestros voliUmenes crecieron en todos nuestros territorios, lo que nos permitié alcanzar un crecimiento de doble

digito en nuestros ingresos y utilidades. Adicionalmente, seguimos haciendo historia en cuanto a financiamiento sostenible, convirtiéndonos
en la primera empresa en el sector de consumo en Américay la primera en el Sistema Coca-Cola en colocar con éxito bonos sociales, resaltando

el profundo compromiso que tenemos con nuestras comunidades.

A la luz de nuestros recientes anuncios relacionados con cambios en el equipo directivo, quisiera compartir que me siento extremadamente
privilegiado por la oportunidad que he tenido de servir y liderar Coca-Cola FEMSA como Director General durante los ultimos nueve ainos.
Nuestra empresa estd mejor posicionada que nunca para capturar las muchas oportunidades que tenemos frente a nosotros, y estoy muy
satisfecho de que lan Craig haya sido designado por nuestro Consejo de Administracion como Director General a partir del 1 de enero de
2023. lan es un lider comprobado con una trayectoria sobresaliente de 28 afios dentro de FEMSA y Coca-Cola FEMSA. Confio en el brillante
futuro que le espera a Coca-Cola FEMSA bajo su mandato. Finalmente, quiero agradecer y felicitar a Constantino Spas, nuestro CFO, quien ha
sido fundamental en el camino de transformacion de nuestra empresa, y ha sido invitado por FEMSA para convertirse en Director General de
FEMSA Negocios Estratégicos a partir del préximo ano. Les deseo mucho éxito a ambos.”

) Utilidad trimestral / acciones en circulacion. La utilidad por accion (UPA) para todos los periodos se ajusta para dar efecto a la division (split) resultando en 16,806.7 millones de
acciones en circulacion. Para la comodidad del lector, una unidad KOF UBL estd compuesta de 8 acciones (3 acciones de Serie B y 5 acciones de Serie L); la utilidad por unidad es

igual a la UPA multiplicada por 8. Cada ADS representa 10 unidades de KOF UBL.
2 Favor de consultar la pdgina 9 para obtener nuestra definicion de “comparable” y la descripcidn de los factores que afectan la comparabilidad en nuestro desempefio financiero y

operativo.



- EVENTOS RELEVANTES

e El9deseptiembre, Coca-Cola FEMSA anuncid los resultados de sus ofertas publicas de adquisicién para recomprar parcialmente
instrumentos de deuda o “Senior Notes” con vencimiento en 2030, por un monto de USS$ 209 millones; y “Senior Notes” con
vencimiento en 2043, por un monto de USS 111 millones.

e El 28 de septiembre, la Compaiiia anuncié que su Consejo de Administracién designo al sefior José Henrique Cutrale como
Consejero por parte de sus accionistas Serie A, a través de los cuales FEMSA participa indirectamente en Coca-Cola FEMSA, en
reemplazo del sefor José Luis Cutrale, después de su desafortunado fallecimiento el pasado mes de agosto.

e El6deoctubre, Coca-Cola FEMSA anuncio la exitosa colocacion de sus bonos sociales y sostenibles en el mercado mexicano por
un total de Ps. 6,000 millones, convirtiéndose en el primer corporativo no financiero en México y la primera compaiiia del sector
de consumo en emitir instrumentos financieros con etiqueta social en América. La Compaiiia emitié bonos a una tasa fija de
9.95% (MBono+0.30%) por un monto de Ps. 5,500 millones con vencimiento en 7 afios; y Ps. 500 millones a tasa variable TIIE +
0.05% con vencimiento a 4 afos. Los ingresos netos de estos bonos se utilizardn para financiar proyectos sociales y de
sostenibilidad, respectivamente.

e El13 de octubre, Coca-Cola FEMSA anunci6 que de acuerdo con sus procesos de planeacidn de sucesion de su equipo directivo,
John Santa Maria Otazua se retirard de su cargo como Director General de Coca-Cola FEMSA el 1 de enero de 2023. En
consecuencia, el Consejo de Administraciéon de Coca-Cola FEMSA ha designado a lan Craig Garcia, actual Director General de
Coca-Cola FEMSA Brasil, como Director General de Coca-Cola FEMSA a partir de la misma fecha. Al mismo tiempo, Constantino
Spas Montesinos, actual Director de Finanzas de Coca-Cola FEMSA, ha sido designado como Director General de Negocios
Estratégicos de FEMSA a partir de la misma fecha. Los reemplazos de lan y Constantino en sus puestos actuales se nombraran a
su debido tiempo.

e A partir de este mes de octubre, Coca-Cola FEMSA y HEINEKEN iniciaron un programa piloto en la Ciudad de Irapuato, México,
para incrementar la distribucidon de los productos HEINEKEN en la zona. Esperamos que este piloto nos permita obtener
importantes aprendizajes. Actualmente las pruebas piloto se encuentran en una fase inicial, por lo que se proporcionaran mas
detalles a su debido tiempo.

e El 3 de noviembre de 2022, Coca-Cola FEMSA pagara el segundo pago del dividendo ordinario aprobado por Ps. 0.67875 por
accion (equivalente a $ 5.43 por unidad).

INFORMACION PARA LA CONFERENCIA TELEFONICA

John Santa Maria, Director General
.’t\. Constantino Spas, Director de Finanzas
u—- Jorge Collazo, Director de Relacidn con Inversionistas
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RESULTADOS CONSOLIDADOS DEL TERCER TRIMESTRE

Volumen Ingresos Totales Utilidad Bruta Utilidad de Operacién
MM CU MM MXN MM MXN MM MXN

925.8 854.5 57,093 - 25,392 23817 7,335 6,476

3T 22 3721 3T 22 3T21 3T 22 3T21 3T 22 3T21
- RESULTADOS CONSOLIDADOS DEL TERCER TRIMESTRE
Expresado en millones de pesos mexicanos 372022 3T 2021 A% A%
Ingresos totales 57,093 48,316 18.2% 19.3%
Utilidad bruta 25,392 21,817 16.4% 17.6%
Utilidad de operacion 7,335 6,476 13.3% 13.1%
Flujo operativo % 10,626 9,320 14.0% 15.0%

Volumen aument6 8.4% a 925.8 millones de cajas unidad, impulsado principalmente por aumentos de volumen en México, Brasil,
Colombia y Uruguay, junto con un aumento de volumen de doble digito en Argentina y Centroamérica. Sobre una base comparable,
nuestro volumen aumenté 7.3%.

Ingresos totales aumentaron 18.2% a Ps. 57,093 millones. Este aumento fue impulsado principalmente por el crecimiento del volumen,
nuestras iniciativas de precio y los efectos favorables de precio mezcla. Estos factores fueron parcialmente compensados por una
disminucion en los ingresos por cerveza relacionada con la transicidn del portafolio de cerveza en Brasil, junto con efectos de conversion
desfavorables de algunas de nuestras monedas operativas a pesos mexicanos. Sobre una base comparable, excluyendo fusiones y
adquisiciones y los efectos de conversidn de moneda, los ingresos totales habrian aumentado un 19.3%.

Utilidad bruta aumenté 16.4% a Ps. 25,392 millones y el margen bruto disminuyd 70 puntos base a 44.5%. Esta disminucidn del margen
bruto fue impulsada por mayores costos de materias primas, principalmente en PET y edulcorantes. Estos efectos fueron parcialmente
compensados por nuestro crecimiento en ingresos e iniciativas de cobertura favorables. Sobre una base comparable, la utilidad bruta
habria aumentado 17.6%.

Utilidad de operacion aumento 13.3% a Ps. 7,335 millones y el margen de operacidon disminuyd 60 puntos base a 12.8%. Este aumento
fue impulsado por un sélido desempefio de nuestros ingresos, junto con la eficiencia de los gastos operativos. Estos efectos fueron
parcialmente contrarrestados por una base de comparacién dificil debido al reconocimiento de un ingreso no recurrente de Ps. 620
millones durante el tercer trimestre de 2021 relacionados con recuperaciones de impuestos, debido a una decisién favorable de las
autoridades fiscales en Brasil. Sobre una base comparable, la utilidad de operacién habria aumentado 13.1%.

1) Por favor, consulte la pdgina 9 para nuestra definicion de “comparable” y una descripcion de los factores que afectan a la comparabilidad de nuestro desempefio financiero y
operativo.
2 Flujo Operativo = utilidad de operacion + depreciacion + amortizacion y otros cargos virtuales de operacion.



Resultado integral de financiamiento registré un gasto de Ps. 682 millones, en comparacidn con un gasto de Ps. 1,030 millones en el
mismo periodo de 2021.

Esta disminucion fue impulsada principalmente por una disminucion en nuestro gasto por intereses como resultado de la oferta publica
de adquisicidn parcial de deuda completada durante el trimestre. En particular, recompramos Senior Notes con vencimiento en 2030 por
un monto de US5209 millones y Senior Notes con vencimiento en 2043 por un monto de USS111 millones. Ademas, reconocimos una
ganancia en ingresos por intereses de Ps. 649 millones en comparacion con una ganancia de Ps. 202 millones registrados durante el mismo
periodo de 2021, relacionado con un incremento en las tasas de interés.

Estos efectos fueron parcialmente compensados por una menor ganancia cambiaria de Ps. 40 millones en comparacion con una ganancia
de Ps. 305 millones durante el mismo trimestre de 2021, ya que nuestra exposicion de efectivo en délares estadounidenses se vio afectada
positivamente por la depreciacién trimestral del peso mexicano.

Reconocimos una pérdida en el valor de mercado de los instrumentos financieros de Ps. 157 millones, relacionado con el aumento de las
tasas de interés en EE. UU., en comparacidn con una pérdida de 42 millones durante el tercer trimestre de 2021.

Finalmente, reconocimos una ganancia por posicion monetaria en subsidiarias inflacionarias de Ps. 124 durante el tercer trimestre de
2022 en comparacidn con una ganancia de Ps. 117 durante el mismo periodo del afio anterior.

Impuestos como porcentaje de la utilidad antes de impuestos fue de 33.4% en comparacién con 33.5% durante el mismo periodo del afio
anterior relacionado principalmente con ajustes por inflacién y de impuestos diferidos.

La utilidad neta de la participacion controladora fue de Ps. 4,374 millones en comparacidn con Ps. 3,419 millones durante el mismo
periodo del afio anterior. Este aumento fue impulsado principalmente por una disminucidon en nuestro resultado integral de
financiamiento, junto con el crecimiento de la utilidad operativa. La utilidad por accién? fue de Ps. 0.26 (La utilidad por unidad fue de Ps.
2.08 y por ADS de Ps. 20.82).



RESULTADOS CONSOLIDADOS DE LOS PRIMEROS NUEVE MESES

Volumen Ingresos Totales Utilidad Bruta Utilidad de Operacion
MM CU MM MXN MM MXN MM MXN
+14.0%
2,759.9 16521 166042 1 o0 73,469 64,423 21,881 19,620
Acumulado Acumulado Acumulado Acumulado Acumulado Acumulado Acumulado Acumulado
22 21 22 21 22 21 22 21

‘ESULTADOS CONSOLIDADOS DE LOS PRIMEROS NUEVE MESES

Expresado en millones de pesos mexicanos Acumulado 2022 Acumulado 2021 A% A%

Ingresos totales 166,042 141,091 17.7% 17.4%
Utilidad bruta 73,469 64,423 14.0% 13.9%
Utilidad de operacion 21,881 19,620 11.5% 9.3%
Flujo operativo 31,151 28,159 10.6% 9.7%

Volumen aumento 10.1% a 2,759.9 millones de cajas unidad, impulsado principalmente por aumentos de volumen de doble digito en
todos los territorios de Sudamérica y Centroamérica, junto con un sélido crecimiento de volumen en México. Sobre una base comparable,
nuestro volumen habria aumentado un 9.1%.

Ingresos totales aumentaron 17.7% a Ps. 166,042 millones. Este aumento fue impulsado principalmente por el crecimiento del volumen,
nuestras iniciativas de precio, efectos de conversion de moneda y de precio mezcla favorables. Estos factores fueron parcialmente
contrarrestados por una disminucidn en los ingresos por cerveza relacionada con la transicién del portafolio de cervezas en Brasil. Sobre
una base comparable, excluyendo las fusiones y adquisiciones y los efectos de conversion de moneda, los ingresos totales habrian
aumentado 17.4%.

Utilidad bruta aument6 14.0% a Ps. 73,469 millones y el margen bruto disminuyd 150 puntos base a 44.2%. Esta disminucion del margen
bruto fue impulsada principalmente por (i) una base de comparacién elevada debido al reconocimiento de un ingreso extraordinario de
Ps. 1,083 millones durante el segundo trimestre de 2021, relacionados con créditos sobre concentrado comprado en la Zona Franca de
Manaus en Brasil; y (ii) mayores costos de materias primas, principalmente en PET y edulcorantes. Estos efectos fueron parcialmente
compensados por nuestro crecimiento de ingresos e iniciativas de cobertura favorables. Sobre una base comparable, la utilidad bruta
habria aumentado 13.9%.

Utilidad de Operacion aumentd 11.5% a Ps. 21,881 millones y el margen de operacién disminuyé 70 puntos base a 13.2%. Esta
disminucion del margen operativo fue impulsada principalmente por una disminuciéon en el margen bruto, junto con una base de
comparacion elevada a nivel de utilidad operativa, debido al reconocimiento de un ingreso no recurrente de Ps. 620 millones durante el
tercer trimestre de 2021 relacionado con una recuperacién de impuestos, debido a una decision favorable de las autoridades fiscales
en Brasil. Estos efectos fueron parcialmente compensados por un sélido desempefio de las ventas, junto con eficiencias en los gastos
operativos. Sobre una base comparable, la utilidad de operacion habria aumentado 9.3%.

1) Por favor, consulte la pdgina 9 para nuestra definicion de “comparable” y una descripcion de los factores que afectan a la comparabilidad de nuestro desempefio financiero y
operativo.
2 Flujo Operativo = utilidad de operacién + depreciacién + amortizacion y otros cargos virtuales de operacion.



Resultado integral de financiamiento registré un gasto de Ps. 3,438 millones, comparado con un gasto de Ps. 3,477 millones en el mismo
periodo de 2021.

Esta leve disminucidn fue impulsada principalmente por una disminucion en el gasto por intereses, neto, en comparacion con el mismo
periodo de 2021, como resultado de la oferta publica de adquisicion completada durante el tercer trimestre. En particular, recompramos
Senior Notes con vencimiento en 2030 por un monto de US$209 millones y Senior Notes con vencimiento en 2043 por un monto de
USS$111 millones, junto con un aumento en nuestros ingresos por intereses relacionado con un aumento en las tasas de interés.

Estos efectos fueron parcialmente contrarrestados por una pérdida en instrumentos financieros de Ps. 738 millones, en comparacién con
una pérdida de Ps. 51 millones registrados durante el mismo periodo de 2021, impulsado principalmente por una pérdida en el valor de
mercado de Ps. 935 millones reconocidos durante el primer trimestre de 2022, parcialmente compensados por una ganancia de valor de
mercado de Ps. 355 millones reconocidos durante el segundo trimestre de 2022. Como se explica en el comunicado de resultados del
segundo trimestre, de acuerdo con la NIIF 9, a partir del tercer trimestre estamos reconociendo la ganancia o pérdida de cobertura del
instrumento de deuda que se esta cubriendo utilizando derivados de tasa de interés. Como resultado, Coca-Cola FEMSA estd registrando
en el segundo trimestre una ganancia Unica en “(Ganancia) pérdida de valor de mercado en instrumentos financieros” de Ps. 653 millones,
correspondiente al primer trimestre de 2022, compensando la pérdida reconocida en dicho trimestre.

Ademas, reconocimos una pérdida cambiaria de Ps. 46 millones en comparacidn con una ganancia de Ps. 149 millones en el mismo periodo
de 2021, ya que nuestra exposicién neta de efectivo en délares estadounidenses se vio afectada negativamente por la ligera apreciacion
del peso mexicano durante el afio.

Impuestos como porcentaje de la utilidad antes de impuestos fue de 33.5% en comparacién con 35.5% durante el mismo periodo del afio
anterior. Esta disminucién fue impulsada principalmente por ajustes a los impuestos diferidos.

La utilidad neta de la participacion controladora fue de Ps. 11,931 millones en comparacidn con Ps. 9,893 millones durante el mismo
periodo del afio anterior. Este aumento fue impulsado principalmente por el crecimiento de la utilidad operativa. La utilidad por accion?
fue de Ps. 0.71 (La utilidad por unidad fue de Ps. 5.68 y por ADS de Ps. 56.79).



RESULTADOS DEL TERCER TRIMESTRE DIVISION MEXICO Y CENTROAMERICA

N & H
(México, Guatemala, Costa Rica, Panama y Nicaragua) ". of R . -
Volumen Ingresos Totales Utilidad Bruta Utilidad de Operacién
MM CU MM MXN MM MXN MM MXN
¥18.6%
555.8 509.0 33,799 28,760 15,855 14,201 5,059 4265
3122 3T21 3T22 3121 3122 3T21 3122 3T21

-RESULTADOS DE DIVISION MEXICO Y CENTROAMERICA

Expresado en millones de pesos mexicanos 3T 2022 3T 2021 A% A%

Ingresos totales 33,799 28,760 17.5% 17.6%
Utilidad bruta 15,855 14,201 11.6% 11.7%
Utilidad de operacion 5,059 4,265 18.6% 18.6%
Flujo operativo 7,171 6,062 18.3% 18.3%

Volumen aumentd 9.2% a 555.8 millones de cajas unidad, impulsado por un sélido desempefio en México, junto con un aumento de
volumen de doble digito en Guatemala, Costa Rica y Nicaragua.

Ingresos totales aumentaron 17.5% a Ps. 33,799 millones, impulsado principalmente por el crecimiento del volumen en todos nuestros
territorios, nuestras iniciativas de precio en toda la division y los efectos favorables de precio mezcla. Estos factores fueron parcialmente
contrarrestados por los efectos de conversidn desfavorables de algunas de nuestras monedas operativas en la division a pesos mexicanos.
Sobre una base comparable, los ingresos totales habrian aumentado un 17.6%.

Utilidad bruta aument6 11.6% a Ps. 15,855 millones y el margen bruto se contrajo 250 puntos base a 46.9%. Esta contraccidn del margen
fue impulsada principalmente por un aumento en los costos de materias primas como PET y edulcorantes, que fue parcialmente
compensado por nuestras estrategias de cobertura de materias primas y un aumento en nuestras ventas. Sobre una base comparable, la
utilidad bruta habria aumentado 11.7%.

Utilidad de operacién aumentd 18.6% a Ps. 5,059 millones, y el margen operativo se expandié 20 puntos base a 15.0% durante el periodo,
impulsado principalmente por eficiencias en los gastos operativos, parcialmente compensado por un aumento en los gastos de
combustible, fletes y mantenimiento. En una base comparable, la utilidad operativa se habria mantenido estable.

) Por favor, consulte la pdgina 9 para nuestra definicion de “comparable” y una descripcion
de los factores que afectan a la comparabilidad de nuestro desempefio financiero y operativo.

2 Flujo Operativo = utilidad de operacion + depreciacion + amortizacion y otros cargos virtuales de operacion.



RESULTADOS DEL TERCER TRIMESTRE DIVISION SUDAMERICA

(Brasil, Argentina, Colombia y Uruguay) @ v -w —
Volumen Ingresos Totales Utilidad Bruta Utilidad de Operacién
MM CU MM MXN MM MXN MM MXN

370.0 23,294 9,537 2,275

3T 22 3T21 3T 22 3T21 3T 22 3T21 3T 22 3T21
- RESULTADOS DIVISION SUDAMERICA
Expresado en millones de pesos mexicanos 3T 2022 3T 2021 A% A%
Ingresos totales 23,294 19,556 19.1% 21.9%
Utilidad bruta 9,537 7,616 25.2% 29.3%
Utilidad de operacion 2,275 2,211 2.9% 2.3%
Flujo operativo 2 3,455 3,258 6.1% 8.5%

Volumen aumentd 7.1% a 370.0 millones de cajas unidad, impulsado principalmente por un aumento de volumen de doble digito en
Argentina y un sélido desempefio en Brasil, Colombia y Uruguay. Sobre una base comparable, nuestro volumen para la divisién habria
aumentado un 4.4%.

Ingresos totales aumentaron 19.1% a Ps. 23,294 millones, impulsado principalmente por nuestras iniciativas de precio, crecimiento de
volumen y efectos de precio mezcla favorables. Este aumento fue parcialmente contrarrestado por una reduccién en los ingresos por
cerveza como resultado de la transicién de nuestro portafolio de cervezas en Brasil, junto con efectos de conversion de moneda
desfavorables. Sobre una base comparable, los ingresos totales habrian aumentado un 21.9%.

Utilidad bruta aumenté 25.2% a Ps. 9,537 millones y el margen bruto se expandié 200 puntos base a 40.9%. Este crecimiento fue
impulsado principalmente por un sélido crecimiento de nuestras ventas, efectos de precio mezcla favorables y estrategias de cobertura
de materias primas. Estos efectos fueron parcialmente contrarrestados por incrementos en los costos de materias primas como PET y
edulcorantes. Sobre una base comparable, la utilidad bruta habria aumentado 29.3%.

Utilidad de operacion aumentd 2.9% a Ps. 2,275 millones en el tercer trimestre de 2022, resultando en una contraccion del margen de
150 puntos base a 9.8%. Esta disminucién en el margen operativo fue impulsada principalmente por una base de comparacidn elevada
debido al reconocimiento de un ingreso no recurrente de Ps. 620 millones durante el tercer trimestre de 2021 relacionados con una
recuperacién de impuestos, debido a una decisidon favorable de las autoridades fiscales en Brasil, parcialmente compensados por un
apalancamiento operativo favorable como resultado del sélido crecimiento del volumen en toda la division. Sobre una base comparable,
la utilidad de operacién hubiera aumentado 2.3%.

1) Por favor, consulte la pdgina 9 para nuestra definicion de “comparable” y una descripcion
de los factores que afectan a la comparabilidad de nuestro desemperio financiero y operativo. - ;{'25532"*%3
2 Flujo Operativo = utilidad de operacién + depreciacién + amortizacion y otros cargos virtuales de operacion. -




Volumen es expresado en cajas unidad. Una caja unidad se refiere a 192 onzas de producto terminado (24 porciones de
8 onzas) y, cuando se aplica a fuentes de soda se refiere al volumen de jarabe, polvos y concentrado que se necesita
para producir 192 onzas de producto terminado.

Transacciones se refiere al nUmero de unidades individuales (ej. una lata o una botella) vendidas, sin importar su tamafio
o volumen o si son vendidas de forma individual o en paquete, excepto por fuentes de sodas, que representan multiples
transacciones con base en una medida estandar de 12 onzas de producto terminado.

Utilidad de operacion es una métrica non-GAAP calculada como “utilidad bruta — gastos operativos — otros gastos
operativos, neto + método de participacion operativo (utilidad) pérdida en los resultados de asociadas”.

Flujo operativo es una métrica non-GAAP calculada como “utilidad de operacion + depreciacién + amortizacion y otros
cargos virtuales de operacion”.

Utilidad por accion es igual a “utilidad / acciones en circulacién”. La utilidad por accién (UPA) para todos los periodos se
ajusta para dar efecto a la division (split) resultando en 16,806,658,096 de acciones en circulacion. Para la comodidad
del lector, una unidad KOF UBL esta compuesta de 8 acciones (3 acciones de Serie By 5 acciones de Serie L); la utilidad
por unidad es igual a la UPA multiplicada por 8. Cada ADS representa 10 unidades de KOF UBL.

- COMPARABILIDAD

Con el fin de proporcionar a nuestros lectores una representaciéon mas util del desemperio financiero y operativo de
nuestra compaiiia, a partir del primer trimestre del 2020, ajustamos nuestra metodologia para calcular nuestras cifras
comparables, sin excluir las operaciones hiperinflacionarias. Debido a este cambio, nuestro término “comparable”
significa, con respecto a una comparacion afo tras afio, el cambio de una medida dada excluyendo efectos de: (i)
fusiones, adquisiciones y desinversiones; y (ii) efectos de conversidn resultantes de los movimientos cambiarios. En la
preparacién de esta medida, la administracion ha usado su mejor juicio, estimados y supuestos para mantener la
comparabilidad.



- ACERCA DE LA COMPANIA

Bolsa Mexicana de Valores, Clave de cotizacién: KOFUBL | NYSE (ADS), Clave de cotizacion: KOF | Razén de KOFUBL a KOF = 10:1

Coca-Cola FEMSA presenta informes, incluyendo reportes anuales y otras informaciones a la U.S. Securities and Exchange
Commission (SEC), y la Bolsa Mexicana de Valores (BMV) de conformidad con las normas y los reglamentos de la SEC (que
se aplican a los emisores privados extranjeros) y de la BMV. Las presentaciones que hacemos electronicamente con la
SEC y la BMV estdan disponibles para el publico en Internet en el sitio web de la SEC en www.sec.gov, el sitio web de la
BMV en www.bmv.com.mx y nuestro sitio web en www.coca-colafemsa.com.

Coca-Cola FEMSA, S.A.B. de C.V. es el embotellador mas grande de productos Coca-Cola en el mundo por volumen de
ventas. La Compafiia produce y distribuye bebidas de las marcas registradas de The Coca-Cola Company, ofreciendo un
amplio portafolio de 131 marcas a mas de 266 millones de consumidores cada dia. Con mas de 80 mil empleados, la
empresa comercializa y vende aproximadamente 3.5 mil millones de cajas unidad a través de 2 millones de puntos de
venta al afio. Operando 49 plantas de manufactura y 260 centros de distribucién, Coca-Cola FEMSA estd comprometida
a generar valor econémico, social y ambiental para todos sus grupos de interés en toda la cadena de valor. La Compafiia
es miembro del indice de Sostenibilidad de Mercados Emergentes del Dow Jones, indice de Sostenibilidad MILA Pacific
Alliance del Dow Jones, FTSE4Good Emerging Index, de los indices IPC y de Responsabilidad Social y Sostenibilidad de la
Bolsa Mexicana de Valores, entre otros indices. Sus operaciones abarcan ciertos territorios en México, Brasil, Guatemala,
Colombia, Argentina, y, a nivel nacional, en Costa Rica, Nicaragua, Panama, Uruguay y Venezuela a través de su inversion
en KOF Venezuela. Para obtener mas informacidn, visite www.coca-colafemsa.com

‘ Q*’ /—i:; =

- INFORMACION ADICIONAL

La informacion financiera presentada en este reporte fue preparada bajo las Normas Internacionales de Informacion
Financiera (NIIF).

Este comunicado de prensa puede contener declaraciones a futuro referentes al desempefio futuro de Coca-Cola
FEMSA, que deben ser tomadas como estimados de buena fe de Coca-Cola FEMSA. Estas declaraciones a futuro
reflejan el punto de vista de las expectativas de la administracién y estan basadas en informacién actualmente
disponible. Los resultados reales estan sujetos a eventos futuros e incertidumbres, muchas de las cuales estan fuera del
control de Coca-Cola FEMSA, y podrian tener un impacto importante en el desempefio de la Compaiiia. Referencias a
“U.S.” son a ddlares americanos. Este comunicado de prensa contiene conversiones de ciertas cifras en pesos a délares
estadounidenses Unicamente para comodidad del lector. Estas conversiones no deben ser interpretadas como
declaraciones de que las cifras en pesos realmente representan tales cifras en délares americanos o que pueden ser
convertidas segun las tasas indicadas.

(a continuacion 6 pdginas de tablas)



COCA-COLA FEMSA
ESTADO DE RESULTADOS CONSOLIDADO

. W
Millones de pesos"

)

Transacciones (millones de transacciones) 5,507.3 4,891.6 12.6% 12.1% 16,3274 13,926.6 17.2% 16.4%
Volumen (milliones de cajas unidad) 925.8 854.5 8.4% 7.3% 2,759.9 2,506.5 10.1% 9.1%
Precio promedio por caja unidad 60.15 52.94 13.6% 58.65 51.99 12.8%
Ventas netas 57,017 47,916 19.0% 165,723 140,370 18.1%
Otros ingresos de operacion 77 399 -80.8% 319 721 -55.8%
Ingresos totales 57,093 100.0% 48,316 100.0% 18.2% 19.3% 166,042 100.0% 141,091 100.0% 17.7% 17.4%
Costo de ventas 31,702 55.5% 26,499 54.8% 19.6% 92,573 55.8% 76,668 54.3% 20.7%
Utilidad bruta 25,392 44.5% 21,817 45.2% 16.4% 17.6% 73,469 44.2% 64,423 45.7% 14.0% 13.9%
Gastos de operacion 17,933 31.4% 15,530 32.1% 15.5% 51,290 30.9% 44,636 31.6% 14.9%
Otros gastos operativos, neto 167 0.3% (136) -03%  -222.3% 451 0.3% 232 0.2% 94.4%
Método de participacién operativo (utilidad) pérdida en los
resultados de asociadas (43) -0.1% (53) -0.1% NA (152) -0.1% (64) 0.0% NA
Utilidad de operacién ©! 7,335 12.8% 6,476 13.4% 13.3% 13.1% 21,881 13.2% 19,620 13.9% 11.5% 9.3%
Otro gastos no operativos, neto 94 0.2% 296 0.6% NA 343 0.2% 217 0.2% NA
Método de participacién no operativo (utilidad) pérdida en
los resultados de asociadas (113) -0.2% (20) 0.0% NA (141) -0.1% 51 0.0% NA
Gastos financieros 1,339 1,613 -16.9% 4,694 4,570 2.7%
Productos financieros 649 202 220.7% 1,606 562 185.5%
Gastos financieros, neto 690 1,410 -51.1% 3,088 4,007 -22.9%
Pérdida (utilidad) cambiaria (40) (305) NA 46 (149) NA
(Utilidad) pérdida por posicion monetaria en subsidiarias
hiperinflacionarias (124) (117) 6.0% (434) (433) 0.3%
(Utilidad) pérdida en instrumentos financieros 157 42 271.0% 738 51 NA
Resultado integral de financiamiento 682 1,030 -33.7% 3,438 3,477 -1.1%
Utilidad antes de impuestos 6,671 5,170 29.0% 18,241 15,876 14.9%
Impuestos 2,166 1,697 27.7% 5,972 5,626 6.1%
Resultado de operaciones discontinuas - - NA - - NA
Utilidad neta consolidada 4,505 3,473 29.7% 12,269 10,250 19.7%
Utilidad neta atribuible ala participacién controladora 4,374 7.7% 3,419 7.1% 27.9% 11,931 7.2% 9,893 7.0% 20.6%
Participacion no controladora 131 0.2% 54 0.1% NA 339 0.2% 356 0.3% NA
Utilidad de operacién ! 7,335 12.8% 6,476 13.4% 13.3% 21,881 13.2% 19,620 13.9% 11.5%
Depreciacién 2,515 2,202 14.2% 7,287 6,640 9.8%
Amortizacidn y otros cargos virtuales 777 641 21.1% 1,983 1,900 4.4%
Flujo operativo *'® 10,626 18.6% 9,320 19.3% 14.0% 15.0% 31,151 18.8% 28,159 20.0% 10.6% 9.7%
CAPEX 4,026 3,907 3.1% 11,191 8,224 36.1%

1) Excepto transacciones, volumen y precio por caja unidad.
2 Favor de consultar la pdgina 14 para el desglose de ingresos.
3) Incluye método de participacion en Jugos del Valle, y Leao Alimentos, entre otros.

) Incluye método de participacién en PIASA, IEQSA, Beta San Miguel, IMER y KSP Participacoes entre otros.

() La utilidad de operacion y el flujo operativo son lineas presentadas como un métrica non-GAAP para conveniencia del lector.

(6) Flujo operativo = utilidad de operacion + depreciacion, amortizacion y otros cargos virtuales de operacion

7) Favor de consultar la pdgina 9 para obtener nuestra definicion de “comparable” y la descripcion de los factores que afectan la comparabilidad en nuestro desempefio financiero y

operativo.

(8) Para el tercer trimestre de 2022 el CAPEX total efectivamente pagado fue de Ps. 4,026 millones de pesos.
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DIVISION MEXICO Y CENTROAMERICA
RESULTADO DE OPERACIONES

Millones de pesos“'

Por el tercer trimestre de: Paralos primeros nueve meses de:

A% A% A% A%

2022 % of Ing. 2021 % of Ing. Reportado Comparable 2022 % of Ing. 2021 % of Ing. Reportado Comparable
Transacciones (milliones de transacciones) 2,937.1 2,619.0 12.1% 12.1% 8,712.0 7,793.6 11.8% 11.8%
Volumen (milliones de cajas unidad) 555.8 509.0 9.2% 9.2% 1,640.5 1,526.1 7.5% 7.5%
Precio promedio por caja unidad 60.80 56.47 7.7% 59.24 55.67 6.4%
Ventas netas. 33,791 28,742 97,184 84,965
Otros ingresos de operacion. 8 18 25 37
Ingresos totales @ 33,799 100.0% 28,760 100.0% 17.5% 17.6% 97,209 100.0% 85,002 100.0% 14.4% 14.5%
Costo de ventas 17,945 53.1% 14,560 50.6% 50,853 52.3% 42,554 50.1%
Utilidad bruta 15,855 46.9% 14,201 49.4% 11.6% 11.7% 46,356 47.7% 42,448 49.9% 9.2% 9.3%
Gastos de operacion 10,710 31.7% 9,811 34.1% 30,378 31.2% 28,383 33.4%
Otros gastos operativos, neto 121 0.4% 161 0.6% 355 0.4% 412 0.5%
Método de participacion operativo (utilidad) pérdida en los
resultados de asociadas *) (36)  -0.1% (36)  -0.1% (112)  -01% (106)  -01%
Utilidad de operacién” 5059 15.0% 4265 14.8%  18.6% 18.6% 15736 162% 13,759 162%  14.4% 14.5%
Depreciacion, amortizacion y otros cargos virtuales 2,111 6.2% 1,797 6.2% 5,690 5.9% 5,287 6.2%
Flujo operativo ‘" 7,171 21.2% 6,062 21.1% 18.3% 18.3% 21,426 22.0% 19,046 22.4% 12.5% 12.6%

) Excepto transacciones, volumen y precio por caja unidad.

2 Favor de consultar la pdgina 14 para el desglose de ingresos.

3) Incluye método de participacion en Jugos del Valle, y Leao Alimentos, entre otros.

) La utilidad de operacion y el flujo operativo son lineas presentadas como una métrica non-GAAP para conveniencia del lector.

) Flujo operativo = utilidad de operacion + depreciacion, amortizacion y otros cargos virtuales de operacion.

(6) Favor de consultar la pdgina 9 para obtener nuestra definicion de “comparable” y la descripcion de los factores que afectan la comparabilidad en nuestro desempefio financiero y
operativo.

DIVISION SUDAMERICA
RESULTADO DE OPERACIONES

Transacciones (milliones de transacciones) 2,570.21 2,272.6 13.1% 12.0% 7,615.4 6,133.0 24.2% 22.2%
Volumen (milliones de cajas unidad) 370.0 3455 7.1% 4.4% 1,119.4 980.4 14.2% 11.5%
Precio promedio porcaja unidad 59.18 45.23 30.8% 57.78 49.00 17.9%

Ventas netas. 23,225 19,175 68,539 55,404

Otros ingresos de operacidn. 69 381 293 684

Ingresos totales @ 23,294 100.0% 19,556 100.0% 19.1% 21.9% 68,833 100.0% 56,088 100.0% 22.7% 21.9%
Costo de ventas 13,757 59.1% 11,939 61.1% 41,720 60.6% 34,113 60.8%

Utilidad bruta 9,537 40.9% 7,616 38.9% 25.2% 29.3% 27,113 39.4% 21,975 39.2% 23.4% 22.8%
Gastos de operacidn 7,223 31.0% 5,719 29.2% 20,912 30.4% 16,253 29.0%

Otros gastos operativos, neto 46 0.2% (297) -1.5% 96 0.1% (180) -0.3%

Método de participacidn operativo (utilidad) pérdida en los

resultados de asociadas (7) 0.0% (7))  -01% (40)  -01% 41 0.1%

Utilidad de operacién & 2,275 9.8% 2,211 11.3% 2.9% 2.3% 6,145 8.9% 5,861 10.4% 4.8% -2.2%
Depreciacién, amortizacion y otros cargos virtuales 1,180 5.1% 1,046 5.3% 3,580 5.2% 3,252 5.8%

Flujo operativo 3,455 14.8% 3,258 16.7% 6.1% 8.5% 9,724 14.1% 9,113 16.2% 6.7% 3.6%

& Excepto transacciones, volumen y precio por caja unidad.

2 Favor de consultar la pdgina 14 para el desglose de ingresos.

(3) Incluye método de participacion en Leao Alimentos, Verde Campo, entre otros.

4 Las lineas de utilidad de operacidn y el flujo operativo se presentan como una métrica non-GAAP para conveniencia del lector.

(2 Flujo operativo = utilidad de operacion + depreciacién, amortizacion y otros cargos virtuales de operacion.

(6) Favor de consultar la pdgina 9 para obtener nuestra definicion de “comparable” y la descripcion de los factores que afectan la comparabilidad en nuestro desempeifio financiero y
operativo.
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COCA-COLA FEMSA
ITUACION FINANCIERA CONSOLIDADO

Millones de pesos

_ Sep-22 Dec-21 % Var. Sep-22 Dec-21 % Var.
Activos Corrientes Pasivo Corriente

Efectivo, equivalentes de efectivo y valores Deuda a corto plazo y documentos 8,673 2,453 254%
negociables 39,205 47,248 -17% Proveedores 25,523 22,745 12%
Total cuentas por cobrar 14,241 13,014 9% Vencimiento CP del pasivo por Arrendamiento a LP 508 614
Inventarios 13,146 11,960 10% Otros pasivos corto plazo 26,625 20,409 30%
Otros activos circulantes 9,601 8,142 18% Pasivo circulante 61,329 46,221 33%
Total activos circulantes 76,193 80,364 -5% Pasivos no corrientes

Activos no corrientes Préstamos bancarios y documentos por pagar 65,934 83,329 -21%
Propiedad, planta y equipo 120,893 113,827 6% Obligaciones por Arrendamiento LP 941 891
Depreciacién acumulada (54,645) (51,644) 6%  Otros pasivos de largo plazo 16,590 13,554 22%
Total propiedad, planta y equipo, neto 66,248 62,183 7% Total pasivo 144,794 143,995 1%
Activos por Derechos de Uso 1,381 1,472 -6% Capital

Inversién en acciones 8,346 7,494 11% Participacién no controladora 6,306 6,022 5%
Activos intangibles 103,866 102,174 2% Total participacién controladora 120,455 121,550 -1%
Otros activos no circulantes 15,521 17,880 -13% Total capital 126,761 127,572 -1%
Total activos 271,555 271,567 0% Total Pasivo y Capital 271,555 271,567 0%

30 de septiembre de 2022

% Tasa de interé
Mezcla de la deuda %DeudaTotal® as_a < |(r1)t;es ezl Perfil de vencimiento de deuda
variable promedio
Moneda
Pesos mexicanos 58.0% 8.0% 7.9% 83.2%
U.S. délares 20.7% 28.2% 3.6%
Pesos colombianos 1.7% 0.0% 7.0%
Reales brasilefios 18.1% 62.4% 12.1%
Pesos uruguayos 1.3% 0.0% 6.3% 11.1%
2.3% 3.2%
Pesos argentinos 0.2% 0.0% 39.4% ﬁ = m I —
Deuda total 100% 22.7% 7.8% 2022 2023 2024 2025 2026 2027+

a Después del efecto de los swaps de monedas.
) calculado sobre la ponderacion de la mezcla de deuda remanente para cada afio.

Deuda neta incluyendo efecto de coberturas e 34,275 35,243 -2.7%
Deuda neta incluyendo efecto de coberturas / Flujo

e 0.82 091
operativo
Flujo operativo / Gasto financiero, neto @ 10.09 7.39
Capitalizacién @ 38.7% 40.7%

) Deuda neta = Deuda total - caja
@ peuda total / (deuda a largo plazo + capital social)
@ Después del efecto de los swaps de monedas.
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Volumen

3T 2022 3T 2021 A/A

Refrescos  Agua Garrafén @ Otros Total Refrescos  Agua”  Garraféon @ Otros Total A%

México 344.8 26.8 76.4 34.0 481.9 321.5 19.7 72.0 30.4 443.6 8.7%
Guatemala 341 0.6 - 23 36.9 29.5 1.0 - 2.1 32.6 13.3%
CAM Sur 29.7 1.7 0.2 53 36.9 27.1 1.6 0.1 4.0 32.8 12.4%
Colombia 61.8 8.8 3.2 7.1 80.8 59.8 7.6 3.9 6.0 77.2 4.7%
Brasil @ 204.1 14.6 20 182 2389 193.4 120 19 156 2229 7.2%
Argentina 323 3.6 0.8 3.2 39.9 28.7 2.7 1.2 3.0 35.6 12.1%
Uruguay 8.8 1.2 - 0.4 10.3 8.6 1.0 - 0.2 9.8 5.7%
TOTAL 715.6 57.3 82.5 704 925.8 668.6 45.6 79.0 61.2 854.5 8.4%

) Excluye presentaciones mayores a 5.0 litros; incluye agua saborizada.
2)

6n: Agua noc en

iones de 5.0, 19.0 y 20.0 litros; incluye agua saborizada.

Transacciones

3T 2022 3T 2021 A/A

Refrescos Agua Otros Total Refrescos Agua Otros Total A%
México 1,920.9 188.6 239.7 2,349.2 1,748.7 147.6 213.8 2,110.1 11.3%
Guatemala 266.2 4.7 34.8 305.8 229.3 10.7 26.7 266.7 14.6%
CAM Sur 222.4 11.8 47.9 282.1 195.0 10.1 37.0 242.2 16.5%

Méxicoy Centroamérica

Colombia 458.5 93.8 75.8 628.1 408.7 82.0 56.8 547.5 14.7%
Brasil @ 1,334.8 130.4 203.2 1,668.4 1,218.0 104.5 1717 1,494.3 11.7%
Argentina 171.5 243 27.8 223.6 144.1 16.8 224 183.3 22.0%
Uruguay 42.2 4.6 3.3 50.1 415 4.0 1.7 47.2 6.2%
TOTAL 4,416.6 458.2 632.5 5,507.3 3,985.3 544.1 530.2 4,891.2 12.6%

Ingresos

Expresado en millones de pesos mexicanos 3T 2022 3T 2021 A%
Meéxico 27,797 23,657 17.5%
Guatemala 3,083 2,601 18.5%
CAM Sur 2,920 2,502 16.7%
Colombia 4,372 3,631 20.4%
Brasil 15,281 13,322 14.7%
Argentina 2,691 1,828 47.2%
Uruguay 950 775 22.6%

TOTAL 57,093 48,316 18.2%

3 . Lo
) Volumen y transacciones de Brasil no incluye cerveza.

) grasil incluye ingresos de cerveza por Ps. 1,325.2 million para el tercer trimestre de 2022 y Ps. 2,429.8 milliones para el mismo periodo del afio anterior.

VOLUMEN (1)

Uruguay
1%

Brasil(3)
26%
Meéxico
52%
Colombia
9%
CAM Sur Guatemala

4% 4%

TRANSACCIONES (2)

Uruguay
/_ 1%

Brasil(3) Méxi
30% éxico
43%
Colombia
11%
Guatemala
CAM Sur 6%

5%

£ Volumen es expresado en cajas unidad. Una “caja unidad” se refiere a 192 onzas de producto terminado (24 porciones de ocho onzas) y, cuando se aplica a fuentes de

soda se refiere al volumen de jarabe, polvos y concentrado que se necesita para producir 192 onzas de producto terminado.

2 Transacciones se refiere al nimero de unidades individuales (ej. una lata o una botella) vendidas, sin importar su tamafio o volumen o si son vendidas de forma individual o en

paquete, excepto por fuentes de sodas, que representan multiples transacciones con base en una medida estdndar de 12 onzas de producto terminado.

14



COCA-COLA FEMSA
ACUMULADO- VOLUMEN, TRANSACCIO

NES E INGRESOS

Acumulado 2022 Acumulado 2021 YoY
México 1,013.5 79.4 225.8 101.5 1,420.2 966.4 61.0 213.8 90.7 1,331.9 6.6%
Guatemala 98.5 2.8 - 6.6 108.0 87.7 3.0 - 5.2 95.9 12.5%
CAM Sur 90.7 55 0.6 15.5 1124 81.7 4.7 0.4 11.6 98.2 14.4%
México y Centroamérica 1,202.7 87.8 226.4 123.6 1,640.5 1,135.8 68.6 214.1 107.5 1,526.1 7.5%
Colombia 188.5 24.9 9.1 221 244.7 167.6 18.0 11.3 14.7 211.7 15.6%
Brasil (3) 604.6 46.2 7.9 61.8 720.5 551.5 31.8 5.6 422 631.1 14.2%
Argentina 98.3 1.1 27 103 1223 86.9 7.9 4.1 9.3 108.3 13.0%
Uruguay 26.9 4.0 - 1.0 319 25.6 33 - 0.5 29.4 8.6%
Sudamérica 918.3 86.1 19.7 95.2 1,119.4 831.7 61.0 21.1 66.7 980.4 14.2%
TOTAL 2,121.1 174.0 246.1 218.8 2,759.9 1,967.5 129.6 235.2 174.2 2,506.5 10.1%
(1) Excluye presentaciones mayores a 5.0 litros; incluye agua saborizada.
(2) 6n: Agua en i de 5.0, 19.0 y 20.0 litros; incluye agua saborizada.
Acumulado 2022 Acumulado 2021 YoY
México 5,681.0 559.7 727.8 6,968.5 5,234.5 450.1 632.6 6,317.1 10.3%
Guatemala 765.8 27.4 64.9 858.1 672.4 30.7 53.6 756.6 13.4%
CAM Sur 673.3 36.8 175.2 885.3 572.5 30.4 117.0 719.9 23.0%
México y Centroamérica 7,120.1 624.0 968.0 8,712.0 6,479.3 511.1 803.2 7,793.6 11.8%
Colombia 1,353.0 267.3 237.5 1,857.8 1,102.0 195.7 132.6 1,430.3 29.9%
Brasil (3) 3,899.2 404.0 629.8 4,933.0 3,327.4 2723 443.3 4,043.0 22.0%
Argentina 511.7 71.8 85.0 668.6 410.8 46.4 66.2 523.4 27.8%
Uruguay 131.3 153 9.4 156.0 118.6 123 5.0 135.9 14.8%
Sudamérica 5,895.2 758.5 961.7 7,615.4 4,958.8 526.7 647.1 6,132.6 24.2%
TOTAL 13,015.3 1,382.4 1,929.7 16,327.4 11,438.1 1,037.9 1,450.3  13,926.2 17.2%
Expresado en millones de pesos mexicanos
México 79,524 69,905 13.8%
Guatemala 8,929 7,607 17.4%
CAM Sur 8,756 7,491 16.9%
Meéxico y Centroamérica 97,209 85,002 14.4%
Colombia 13,233 10,034 31.9%
Brasil 44,651 38,493 16.0%
Argentina 8,154 5,327 53.1%
Uruguay 2,795 2,234 25.1%
Sudamérica 68,833 56,088 22.7%
TOTAL 166,042 141,091 17.7%

(3) Volumen y transacciones de Brasil no incluye cerveza.

(4) Brasil incluye ingresos de cerveza por Ps. 3,857.5 millones para los primeros nueve meses de 2022 y Ps. 9,793.0 milliones para el mismo periodo del afio anterior.
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VOLUMEN (1)

Uruguay

_\/— 1%

México
52%
CAM Sur Guatemala
4% 4%

TRANSACCIONES (2)

Uruguay
1%

e —

. México
Brasil(3) _1 43%
30%
Colombia
11%
CAM Sur Gua;(:/mala
6% ?

& Volumen es expresado en cajas unidad. Una “caja unidad” se refiere a 192 onzas de producto terminado (24 porciones de ocho onzas) y, cuando se aplica a fuentes de soda se
refiere al volumen de jarabe, polvos y concentrado que se necesita para producir 192 onzas de producto terminado.

ransacciones se refiere al nimero de unidades individuales (ej. una lata o una botella) vendidas, sin importar su tamafio o volumen o si son vendidas de forma individual o en
@ 7 I de unidades individual lat botell did t t I didas d dividual
paquete, excepto por fuentes de sodas, que representan multiples transacciones con base en una medida estdndar de 12 onzas de producto terminado.
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uiam 3722 Acumulado
México 8.76% 2.29% 6.19%
Colombia 11.07% 2.44% 9.39%
Brasil 8.98% 0.13% 4.99%
Argentina 82.99% 22.81% 64.75%
Costa Rica 11.41% 3.74% 9.21%
Panama 2.45% -1.89% 1.83%
Guatemala 9.59% 3.69% 8.06%
Nicaragua 12.20% 3.51% 8.46%
Uruguay 9.56% 2.25% 8.18%

@ Fuente: inflacién estimada por la compaiiia basada en informacion histdrica publicada por los Bancos Centrales de cada pais.

Tipo de cambio promedio de cada periodo !

Tipo de cambio trimestral
(monedalocal por USD)

Tipo de cambio acumulado
(monedalocal por USD)

3T22 3T21 A% YTD 22 YTD 21 A%
México 20.24 20.01 1.2% 20.27 20.13 0.7%
Colombia 4,386.03 3,846.74 14.0% 4,072.13 3,699.00 10.1%
Brasil 5.25 5.23 0.4% 5.13 5.33 -3.7%
Argentina 135.80 97.24 39.6% 120.11 93.30 28.7%
Costa Rica 664.64 624.59 6.4% 662.97 619.31 7.0%
Panama 1.00 1.00 0.0% 1.00 1.00 0.0%
Guatemala 7.76 7.74 0.2% 7.71 7.74 -0.3%
Nicaragua 35.96 35.26 2.0% 35.79 35.08 2.0%
Uruguay 40.83 43.25 -5.6% 41.57 43.41 -4.2%

Tipo de cambio de cierre de periodo

Tipo de cambio de cierre
(monedalocal por USD)

Tipo de cambio de cierre
(monedalocal por USD)

Sep-22 Sep-21 A% Jun-22 Jun-21 A%
México 20.31 20.31 0.0% 19.98 19.80 0.9%
Colombia 4,532.07 3,834.68 18.2% 4,127.47 3,756.67 9.9%
Brasil 5.41 5.44 -0.6% 5.24 5.00 4.7%
Argentina 147.32 98.74 49.2% 125.23 95.72 30.8%
Costa Rica 632.72 629.71 0.5% 692.25 621.92 11.3%
Panama 1.00 1.00 0.0% 1.00 1.00 0.0%
Guatemala 7.88 7.73 1.9% 7.76 7.74 0.2%
Nicaragua 36.05 35.34 2.0% 35.87 35.17 2.0%
Uruguay 41.74 42.94 -2.8% 39.86 43.58 -8.5%

@ Tipo de cambio promedio para cada periodo calculado con el promedio de cada mes.
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